ébouchés  économiques
Dmmr:ulés. clients qui se
recentrent sur les filicres
locales... T e coronavitus a mis un
wrand coup de pied dans le mo-
dele agricnle tel qu'on le connait.
Les circuits traditionnels ne
fonctonnent plus - ou de ma-
niére trop restwreinte - et certaing
éleveurs se retrouvent avec leur

marchandise sur les bras, sans
mayen de I'écouler.

Pourtant, au coeur de ce ma-
rasme, il y a une lueur d'espnir.
Celle de voir une clientéle conti-
née et effrayée par les grandes
surfaces, se (reftoumer vers le
local, le nustrale, le circuit court,
la vente directe du producteur
au consommateur. Et méme si
pour I'heure, ce modele ne suf-

fit pas 4 compenser les pertes,
sans doute peut-il étre vi comme
une amoree, le début de quelque
chose qu'il fandrait faire grandir.

ACorte, le magasin de vente di
recte A Robba Paisana a modifié
ses horaires d'ouverture depuis
le début de la crise du Covid-19.
Désormais, les clients ont de
9 heures 4 midi, du lundi au ven-
dredi, pour faire leurs emplettes.

Magali Ori-Sayag vend sa charcuterie en circuit court. Pour elle, une garantie de revenus a mi-
nima

« Mardi dernier, se souvient
Magali Ori-Sayag qui vend 1a sa
charcuteric, nous avons fait en
trois heures lo recette d'une jour-
née complete. Les gens sont sensi-
bilisés et powr éviter de sortir trop
souvent, ils achétent un peu plus
et font des p i Pour nous

sont pris dassaut, « les produits
carses v’y sant pas référence
avons demandé a l'Odar de
quelque chose, nous attendans... »

« Les circuits
commerciaux
el atre ad

e

productewrs, cela nous garantit un
rowlement, a minima. »

Car les auwes débouchés
se sont fermé les uns aprés les
autres.

Philippe et Jean-André Flori
vendent habitucllement leur pro-
duction « aix haucherles, aux res-
taurants v.

Comme leurs collegues, fls
comptent aussi beaucoup sur
la saison touristique, dont le
printemps  annonce les pré-
mices, « Mads touf est fermé v, dé-
plorent-ils.

» 8i e nécoules pas tes stocks,
ils sabiment, venchérit Magali.
Notre plus gros probleme, ce sont
les prisuttt car c'est ce qui eolite le
plus cher, L'un de nos cllents devait
nous en prendre dix pour son res-
laurant mais bien sir, lowt @ éé
anmué. »

Pour Nelly Lazzarini, qui éléve
des chévres du cdté de Noceta,
le constat vst le méme : « Cest
une catostraphe. On transforme,
mais on ne vend plus. J'ai arcété
la production de broceiu pour ne
faire que de la tomme, qui peut se
conserier, »

La présidente de Casgiu Casa-
nu se dit aussi « trés inquidte pour
la filiere « : o Certains éleveurs
ont des chombres froides di
pleines et ne pewvent plus stocker,
les grandes suifaces ne jouent pas
le jew... » Pis, alors que les drives

»

Eten paralléle, ils prennent les
devants. Pour sauver leurs ex-
ploitations et assurer le service
aupris du public. lls inventent un
nmveau modele éconnmique,
prennentle taureau par les cormes
et multiplient les initiativ

Les magasins collectifs en sont
souvent le fer de lance. Bt eux ne
souffrent pas de pénurie : « Nous
POUVORS nous réapprovisionner,
explique Magali Ori-Sayag, car
nous sommes autonomes.  Au-
Jowrd'hwd, si nous manquans de
légqwmes, clest uniquement parce
que naus sammes en transition de
saison. Nous ne dépendons pas du
fret power nous ravitailler, nows fal-
sons fourner une économie locale
et nous le disons depuis toujours,
clest cela qu'il fawt réinventer. »

o Les circuits commerciaux
doivent dire adaptés aux produc-
tewrs, ahonde Nsﬂy Lazzarini. Il
Sasat faire du local. A Robba Paisa-
na, les gens jouent le feu, nous en
SUMITES MEME SUTPris. »

Et quand on ne passe pas par
les magasins collectifs, il reste
une autre solution.

En temps normal, Jean-Charles
Taddei descend de Bustanicu &
Corte tous les vendredis matin.
Face i la gare, il vend sa viande et
sa charcuteric.

Désormals, i1 opére autre-
ment - « Je contacte mes clients,

ef je les livre & domicile. » Lui re-
connait qu'il ne travaille pas au-
ant qu'avant, mais malgré tout,
son systéme fonctionne : « Cette
semaing, je vais préparer des cais-
settes que fe vais ivrer. 'l mis une
annonce pour prévenir mes clients
ef¢a marche bien, »

Méme solution pour les fréres
Flori qui, comme tous Jes autres,
ont « de la marchandise a passes,
des bétes 4 nowrir en attendant
gue Pherbe suffise... » @ « Nous
avans décidé de foire de Ia vente
directe du producteur au consom-
mateur. Nous proposens des cals-
settes panachées, avec des jours de
llvraisons précis ef en respectant
les normes d'hygiene et fes mesures
barriére®, » Linitiative est partie
d'un simple coup de fil qui a ré-
velé les attentes des clients. Etla
aussi, « elle prend bien .

Clest peut-@tre ce qu'il faut trer
de cette périnde roublée. « les
gens se recentrent sur le focal », af-
firme Philippe Flori.

« Quelque chose se passe, ajoute
Magali. On revient vers cette proxi-
mité quelon prome depuis le début
et an sent la prise de conscience
que les magasins collectifs et les
petits producteurs sons essentiels. »

Pour Nelly Lazzarini, « on en
revlent toujours aw mime paint :
politiquement, quest-ce que lon
veut pout la Corse 7 »

Jean-Charles Taddei formule
un veeu s « Les gens prennent I'ha-
bitude de se fournir chez les éle-
veurs et productenrs locany, Ce se-
rait bien qu'ils continuent quand
la crise sera passée. »
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