Modifier I'affinage des
fromages sur plusieurs
mois

Aucceur du village de Rogliano,
Philippe Albertini n'a pas changé
ses habitudes de travail. Qu'im-
porte la crise, ses chévres pro-
dulsent comme A l'acec

A production laitiére égale, les ventes de brocciu ont diminué durant le confinement. Sandrine De Maggio, bergére a Macinag-
gio, privilégie donc le brocciu passu et la tomme.

points de livraisons augmentent
et I'éleveur organise ses tournées

et, dans sa bergerie, les journées
sont donc la

mation du lait. Seule différence,
cette année, « il fawl adapter sa
maniére de fabrication » pour
éviter les pertes. D'ordinaire au
mois davril, les restaurateurs
préparent l'ouverture de leur
établissement et ajustent leurs
commandes pour évaluer le stock
de framage dont ils auront be-
soin pour leur carte estivale. [es

5 pour achalander les ray
des différents revendeurs de la
fi région bastiaise, du Centre Corse

comme de la Balagne. Depuis le
mois de mars, les seules livraisons
seffectuent dans un périméuwe
restreint. « Je vais donc modifier
Vaffinage de mes fromages de 9 &
12 mols alors gue le produit mis
a la vente en saison a un affinage
différent, et plus réduit. Les insu-
laires consomment davantage du
framage affiné et, en dehors de ces

L'éleveur Philippe Albertini, installé a Rogliano, modifiera I'af-

finage de son fromage afin de limiter les pertes.
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périodes, ce ne sont pas nos pre-
miers clients en saison. A présent,
la végétation est plus tendre, le
ladt molns gras, la transformation
est donc plus délicate », confie ce
professionnel qui partage, avec
une passion et une connaissance
de ses terres et de ses bétes, son
savoir-faire. Une situation qui lul
impose donc une nouvelle logis-
tique. Quant a la vente directe, il

fromages devant les commerces.
Maisjai diminué mes lvraisons de
moitié », explique la jeune femme
qui a également été contrainte de
modificr sa fabrication. « Avant le
confinement, jai beaucoup vendu
de brocciu. Je pense que les gens les
on! stockés mals maintenant les
ventes ont chutd, je fabrique done
davaentage de brocciu passu et de
lommes. »

y est [ ble mais a diti
de respecter les consignes sani-
taires er les gestes barriéres. De-
vant les portes de sa bergerie, un
CONSOMMAtEUr est venu récem-
ment récupérer une dizaine de
produits. D'autres suivront... Il ne
s'inquigte pas pour sa production
mais bien davantage pour la crise
que comme tant d'autres, il n'au-
rait jamais imaginé connaitre.

Les commandes
estivales : la grande
inconnue

Au milien de son cheptel de
160 brebis, Sandrine De Maggio,
installée depuis douze ans au do-

Sile a gagner est éva-
lué & prés de 1 000 euros sur les
derniers jours de mars, la grande
inconnue reste les mois 3 venir.
Pour Sandrine de Maggio, avril,
mai, juin et décembre sont les
quatre mois les plus importants
de I'année en termes de chiffre
d'affaires. « Habituellement, les
commercants réservent les quan-
tités dont ils auront besotn poir
la saison car jarrdte de produire
fin juin, période oit je taris les bre-
bis. I est done certain que jai des
crainfes. » Via un courrier adressé
parle ministére, elle a récemment
pris connaissance qu'elle pour-
rait beneficier d'une compensu-
ton de 1 500 euros si ses pertes

maine E Piane, est égal une
bergere H24. Elle poursuit ses li-
vraisons & un rythme moins sou-
tenu et les regroupe au maximum
pour limiter les déplacements.
« Jenfile des gants et je dépose les

lles Gtaient supérieures
a 70 %. « Jespere que je n'en au-
rai pas besoin », glisse-t-elle. Elle
voit d'ailleurs, avec beaucoup de
scepticisme, le gel automatique
des charges sociales et patronales
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car « si on va les raltraper aprés,
cela risque d'étre la double peine v,

Encourager les ventes
directes en suivant les
régles...

Tout au long du confinement,
elle a poursuivi la vente directe
= fagon drive » devant sa froma-
gerie fermidre pour limiter les
contacts. « Cest important », in-
siste la bergére trés touchée par
les marques dattention qui lui
sont  témoignées. Récemment,
un particulier lui a méme propo-
sé de lui racheter sa production
de bracciu pour lui éviter des
pertes. o Au-deld du rapport pro-
ducteur-client, il y a une vraie so-
lidarité, une relation humaine qui
est renforcée dans cette crise. » Elle
1éfléchit peut-étre a réaliser, dans
T'urgence, de nouveaux investis-
Sements pour réussir a sauver la
production qu'elle ne parvien-
drait pas & écouler,

Encourager la production lo-
cale et le circuit court en cette
périade ot les déplacements sont
comptés pourrait étre une solu-
tion. Encore faut-il, et les éleveurs
en sont les premiers défenseurs,
maintenir « les mesures bar-
rieres » le temps nécessaire.
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